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SOLUCﬁES / MYCOMMERCE: pARA

ATACADO E VAREJO, INTEGRANDO

DIVERSOS MODULOS ESPECIFICOSHENI

ATENDERMOS MAIS VARIADOS
SEGMENTOS.

A

' Commercje
pdv,

o

FORGA DE
VENDAS

=\/



SOLUCOES
/

OMNIMULTI: ESPECIALISTA EM\
LATICINIOS E AGRO INDUSTRIAS.
TAMBEM  INTEGRANDO  VARIOS
OUTROS MODULOS PARA ATENDER
NECESSIDADES ESPECIFICAS

-/
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Categorias

INDICADOR

- APENAS INDICA
NEGOCIOS.

- COMISSAO UNICA NO
FECHAMENTO DO
NEGOCIO.

CANAL
COMERCIAL

a®a
'] "))

- EFETUA A VENDA.
- COMISSAO PELA
IMPLANTACAO.

- COMISSAO SOBRE
MENSALIDADES.

CANAL
TECNICO

P

- PROCESSO DE VENDAS.
- IMPLANTACAO.

- PRESTA SUPORTE.

- COMISSAO SOBRE
IMPLANTACAO.

- COMISSAOQ SOBRE

MENSALIDADES
(MEDIANTE SUPORTE
TECNICO).




Pré Requisitos

INDICADOR

- TER O CADASTRO
APROVADO

- TER CAPACIDADE DE EMITIR
NOTA FISCAL DE SERVICO




Niveis e Pré Requisitos

CANAL COMERCIAL

BASICO SUPERIOR

- TER 0 CADASTRO APROVADO.
- TER A CAPACIDADE DE EMITIR
NOTA FISCAL DE SERVICO.

- TER REALIZADO O
TREINAMENTO COMERCIAL.

- FECHAR PELO MENOS 4
NEGOCIOS NO ANO.

- TER 0 CADASTRO APROVADO.
- TER A CAPACIDADE DE EMITIR
NOTA FISCAL DE SERVICO.
-TERREALIZADO O
TREINAMENTO COMERCIAL.

- FECHAR PELO MENOS 12
NEGOCIOS NO ANO.




Niveis e Pré Requisitos

BASICO

- TER O CADASTRO APROVADO.

- TER ACAPACIDADE DE EMITIR
NOTA FISCAL DE SERVICO.

- TER REALIZADO O TREINAMENTO
COMERCIAL E TECNICO.

- FECHAR PELO MENOS 6 NEGOCIOS
NO ANO OU TER 20 CLIENTES EM
SUPORTE.

-TER REALIZADO 02
IMPLANTAGOES SEM APOIO DIRETO

CANAL TECNICO

- TER 0 CADASTRO APROVADO.

- TER A CAPACIDADE DE EMITIR
NOTA FISCAL DE SERVICO.

- TERREALIZADO O TREINAMENTO
COMERCIAL E TECNICO.

- FECHAR PELO MENOS 12
NEGOCIOS NO ANO OU TER 150
CLIENTES EM SUPORTE.

- ELABORAR PLANO DE NEGOCIO

- TER 0 CADASTRO APROVADO.
-TER A CAPACIDADE DE EMITIR
NOTA FISCAL DE SERVICO.

-TER REALIZADO O TREINAMENTO
COMERCIAL E TECNICO.

- FECHAR PELO MENOS 36
NEGOCIOS NO ANO OU TER 300
CLIENTES EM SUPORTE.

- ELABORAR PLANO DE NEGOCIO




Comissionamento

INDICADOR

-10% SOBRE A IMPLANTACAO




Comissionamento

CANAL COMERCIAL

BASICO SUPERIOR
15% SOBRE A IMPLANTACAO 20% SOBRE A IMPLANTACAO

10% SOBRE AS PRIMEIRAS 12 15% SOBRE AS PRIMEIRAS 12
MENSALIDADES MENSALIDADES




Comissionamento

CANAL TECNICO

~
e e BASICO SUPERIOR PREMIUM
40% SOBRE A IMPLANTACAO 45% SOBRE A IMPLANTACGAO 50% SOBRE A IMPLANTACAO
| /\’\/\/ 4 40% SOBRE AS MENSALIDADES 45% SOBRE AS MENSALIDADES 50% SOBRE AS MENSALIDADES
(COMO REMUNERAGAO PELA (COMO REMUNERAGAO PELA (COMO REMUNERACAQ PELA

PRESTACAO DE SUPORTE PRESTACAO DE SUPORTE PRESTAGAO DE SUPORTE
TECNICO) TECNICO) TECNICO)




Avaliacoes de Nivel e Categoria

o LOSIISNNIFNINE SAO AVALIADOS NO [YI=Sys] =N =1=le] DE

CADA ANO.

WAS AVALIACOESRE=NeNe]=NI=gAVeRsI=RPOSICIONAR OS CANAIS
CONFORME SEU DESEMPENHO, PODENDO |R=vyi\;qe]e

BIIMIINI¥IIR OS NIVEIS OU CATEGORIAS.

NOYSSIINVYN TERAO SUA PRIMEIRA AVALIACAQ REALIZADA
NOISEXTO MES DE PARCERIAR




BENEFICIOS




Beneficios para Agentes Comerciais e Representantes Superior Premium
Beneficios de Produtos

Licencas de uso gratuito da solucao Visual Software para uso préprio do parceiro Sim Sim Sim
Beneficios de Treinamento e Capacitagao

Treinamento comercial gratuito Sim Sim Sim
Treinamento técnico gratuito (apenas Canais Técnicos) Sim Sim Sim
Treinamento técnico em videos aulas (EAD) Sim Sim Sim
Treinamento de Negdcios Gratuito - - Sim
Beneficios de Suporte

Horas de suporte de pré-vendas sem custo (por més) 4h 16h 60h
Suporte e acompanhamento de gestor de parceiros Trimestral Mensal Quinzenal
Suporte técnico especializado (Apenas Canais Técnicos) Sim Sim Sim
Participacao trimestral no Conselho de Negécios (presencial ou online) Sim
Beneficios de Marketing

Acesso a material de marketing pelo Portal de Parceiros Sim Sim Sim
Suporte no planejamento de agoes de marketing - Sim Sim
Verba de marketing cooperado (em percentual do faturamento gerado pelo parceiro) - 1% 2%
Publicacao do nome do parceiro no site da Visual Software Sim Sim Sim
Participacao no Evento anual de Parceiros Sim Sim Sim
Beneficios de Vendas (Apenas Canais Técnicos)

Campanha de Geracao de Leads sobre lista fornecida pelo parceiro — Trimestral Mensal




LICENCA DE USO

0O NOSSO PARCEIRO TEM ACESSO A UMA [mieja{\[e7a
]I oRelzNIVIIFY PARA O SEU PROPRIO USO.




TREINAMENTO E CAPACITAGAO DO
PARCEIRO

FIQUE TRANQUILO! /1Y
AO SE TORNAR PARCEIRO, VOCE TEM DIREITO

WTREINAMENTOS TECNICOS E COMERCIAIS ]

COM NOSSOS ESPECIALISTAS.




SUPORTE AO PARCEIRO

POSSUIMOS EQUIPES pi=eMIof £ [ofsldIazIeilNN,

DESTINADAS EXCLUSIVAMENTE AOS NOSSOS B
PARCEIROS (CANAIS TECNICOS).




MARKETING
FORNECEMOS INUMEROS [slaNa=(eile} b

PARA NOSSOS PARCEIROS, COMO
MATERIAIS  (IMPRESSOS E/OU  DIGITAIS), -
DIVULGACAO EM NOSSO SITE, CAMPANHAS, ¥ A
ENTRE OUTROS.




VENDAS

FORNECEMOS ACOMPANHAMENTO PERIODICO A
NOSSOS CANAIS TECNICOS PARA [H=\skjgs]s

aNIBINYS BUSCANDO AUXILIA-LOS A CONQUISTAR
NOVOS NEGOCIOS.




PORTAL EXCLUSIVO

GERENCIE SEUS CLIENTES, ORGCAMENTOQS,
IMPLANTAGOES E MENSALIDADES. TENHA
ACESSO A NOVAS VERSOES DE PRODUTOS DE

SN NE ATRAVES DO NOSSO J _f ’

PORTAL DO PARCEIRO.
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AREA DE ATUACAO

CADA PARCEIRO TEM SUA REGIAO DE ATUACAO DEFINIDA E
ESPECIFICADA  EM  CONTRATO, SEM EXCLUSIVIDADE
GARANTIDA

AS OPORTUNIDADES NA REGIAO DE ATUACAO DO PARCEIRO

RN =NoRRcls/NSIPOR UM TEMPO PRE-DETERMINADO

MEDIANTE REGISTRO DE OPORTUNIDADE NA PLATAFORMA.
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DEPOIMENTO

MARCIO DETONI - GLOBAL SUL
LARANJEIRAS DO SUL - PR
FONE: (46)3635-5000
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Ainda ficou com duvidas?

www.visualsoftware.inf.br

(46) 3532-2005

Gerente Comercial e Canais
Jackson Schimit - (46)99932-5488
jackson.schimit@visualsoftware.inf.br




